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Agenda:

- Uvod, upoznavanje

- Odnos prema finansijama
Kako sabotiramo finansije i poslovni uspeh - Diskusija

- Kreiranje finansijskog plana
Planiranje prihoda i troSkova

LiCne i poslovne finansije

- Pitanja 1 diskusija
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O meni GB

Finansijska savetnica - edukatorka - kouC pomazem ljudima da:

- kreiraju pasivne prihode i dodatnu zaradu,
ONLINE KURS

- preuzmu kontrolu nad svojim finansijama, O LIENIM
FINANSIJAMA

- uvecaju ustedevinu,
- ostvare svoje liCne i poslovne ciljeve.

Online kurs o licnim finansijama | E-knjiga "Upravljanje liénim finansijama”
1nal sesije | Finansijska beleznica pon

Do sada je kroz moje obuke i konsultacije proslo viSe od 1000 lica.
Predsednica CEFIN-a

Ranije iskustvo: direktorka Exclusive Change

Predsednica Udruzenja menjaca Srbije




Svi mi zelimo da:

nasi prihodi > troskova,

mesecni racuni budu plaé¢eni na vreme,
se oslobodimo dugova,

ostvarimo nase licnhe i poslovne ciljeve.

Da se osecamo finansijski stabilno i imamo kontrolu nad
svojim finansijama.



Do ostvarenja finansijskih ciljeva:

1. Unapredite odnos prema novcu i finansijama - Otkrijte novCane
blokade, promenite sabotirajuca uverenja

2. Postavite ciljeve - Napravite plan otplate i naplate dugova

3. Kreirajte jednostavan finansijski plan
Krenite da belezite prihode i troSkove

4. Optimizujte (smanjite) troskove
5. Povecajte prihode
6. Stedite i investirajte

7. Automatizujte finansije (i poslovanje)
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Sabotiranje licnih finansija i poslovnog uspeha
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Upravljanje finansijama

e Cilj upravljanja finansijama: prihodi > rashoda

e “ViSak” / ostatak usmeravate na dalji razvoj biznisa (novi proizvodi,
oprema, poslovni prostor, digitalizacija) / ostvarenje ciljeva
udruzenja i zaradu osnivacCa
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Svrha upravljanja finansijama:
ostvarenje zelja i ciljeva

U tome nam pomaze: finansijski plan

Preduzetnici kreiraju 2 plana i beleze:
1. za domacinstvo - licne finansije
2. za svoj biznis, firmu - poslovne finansije

Zasto odvojeno?



Postavljanje ciljeva

Ciljevi

Pokretacka snaga iza
finansijskog plana

Sta je vama vazno?

G




Postavite pametne (SMART) ciljeve

Cilj treba da bude:
- (specific) konkretan - STA JE CILJ?
- (measurable) merljiv rezultat
KOLIKO NOVCA JE POTREBNO?
- (achievable) dostizan
- (resource bond) raCuna na realano raspolozive resurse
- (time constrained) ima postavljen rok
do kada treba da bude ostvaren -
DO KADA ZELITE DA OSTVARITE CILJ?



Kreiranje budzeta tj. finansijskog plana
Do mesecnog budzeta domacinstva u 3 koraka:

a) Odredite koje kategorije (grupe) prihoda i troskova imate

b) Napravite presek - zapiSite vase mesecne prihode i troSkove |
analizirajte trenutnu strukturu prihoda i troskova.

c) Kreirajte plan za naredni mesec:

odredite koliko zelite da zaradite i

koliko Cete na Sta troSiti - > da biste ostvarili ciljeve

Krenite da belezite i pratite
prinode i troskove, unapredujete
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Presek stanja - mes. prihodi i troskovi (do) SADA

MESECNI
PRESEK

Domacinstvo ili vi: (DO) SADA

KATEGORNE

PRIHODI

PRIHODI

Koliko ste sebi isplatili — 100,000

Prihodi od sopstvenog biznisa

1Z flrme, neto? 100,000

PRIHODI UKUPNO

Koja primanja ste imali? TROSKOVI

TROSKOVI

20,000

Najam stana (kirija, rata kredita za stan)

10,000

Rezije (struja, grejanje, voda, telefon, komunalne usluge)

26,000

Ishrana, namirnice, brza hrana, liéna higijena, kucna hemija i sl.

10,000

Auto, prevoz i gorivo (putarine, parking, meseé¢na karta, taksi i sl.)

10,000

Briga o deci (vrti¢, cuvanje dece, aktivnosti, dzeparac)

2,000

Zdravlje (doktor, terapeut, apoteka, zdravstveno osiguranje)

Na &ta i koliko Ste potroili? s 009

Restoran, kafici, druzenja, pozoriste, bioskop, koncerti, umetnost i sl.

4,000

Sport (teretana, fitnes)

4,000

Licna nega (kozmeticki tretmani, spa, masaza)

3,000

Pokloni

3,000

Odeca, obuca

1,000

Obrazovanje (obuke, kursevi, knjige)

3,000

Tehnika/Kuca/Stan (uredaji, namestaj, potrepstine, odrzavanje)

Rate kredita, lizing vozila

Ulaganje u sopstveni biznis

Koliko novca vam je ostalo ) 100,000

TROSKOVI UKUPNO

na kraju meseca? 0

OSTATAK (PRIHODI - TROSKOVI)




Da se setimo ciljeva...

Zelim da kupim laptop koji kosta
60,000 dinara za 10 meseci.

Plan#1 = u narednih 10 meseci min.
6,000|dinara odvaojiti za laptop

Zelim da otplatim dozvoljeni minus Kkoji

1znosi 40,000 dinara za 8 meseci.

Plan#2 = u narednih 8 meseci po5,000)dinara
odvojiti za otplatu dozvoljenog minusa.
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Kreiranje mesec¢nog budzeta - finansijskog plana

MESECNI FINANSIJ?KI PLAN
PRESEK KATEGORIJE - BUDZET ZA
(DO) SADA NAREDNI MESEC
PRIHODI PRIHODI (min) PRIHODI . ,
100,000 | Prihodi od sopstvenog biznisa 100,000 KOIIkO Cete_ MIN_NA‘J MAN‘JE
100,000 | PRIHODI UKUPNO 100,000 | (s Seb' IS_p|atIt.I iz firme?
TROSKOVI | TROSKOVI (max) TROSKOVI Koja primanja cete MIN
20,000 | Najam stana (kirija, rata kredita za stan) 20,000 imati?
10,000 | Rezije (struja, grejanje, voda, telefon, komunalne usluge) 10,000
26,000 | Ishrana, namirnice, brza hrana, liéna higijena, ku¢na hemija i si. 23,000 |
10,000 | Auto, prevoz i gorivo (putarine, parking, mesecna karta, taksii sl.) Bi000 |
10,000 | Briga o deci (vrti¢, cuvanje dece, aktivnosti, dzeparac) 10,000 2 . . .
2,000 Zd:gav\]e (doktor, terapeu:, apoteka, zdravstvenoposiguranje) 2,000 4 “2\?\1:?'%%0“‘(0 Cvete MAX -
. : — . potroSiti?
4,000 | Restoran, kafici, druzenja, pozoriste, bioskop, koncerti, umetnost i sl. 2,000 | Limit za potroénju
4,000 | Sport (teretana, fitnes) 4,000
4,000 | Licna nega (kozmeticki tretmani, spa, masaza) 2,000 |
3,000 | Pokioni 3,000
3,000 | Odeca, obuca 2,000 |
1,000 | Obrazovanje (obuke, Kursevi, knjige) 1,000
3,000 | Tehnika/Kuca/Stan (uredaji, namestaj, potrepstine, odrzavanje) 1,000 |
Rate kredita, lizing vozila ] ( -] Vo e rslia fle v
Ulaganje u sopstveni biznis ;
100,000 | TROSKOVI UKUPNO 93,000 ostane na kraju meseca da
0 | OSTATAK (PRIHODI - TROSKOVI) I -] a— ostvarite SVOje Ciljeve?



Pracenje troskova, primanja i budzeta GB
(odvojeno licne i biznis)
Kada ste kreirali budzet vazno je da zapisujete | pratite
troSkove i primanja:
O U mobilnoj aplikaciji (preporucujem besplatni
Money Manager)

U tabeli (preporuCujem svoju tabelu)

9 @

Rucno (na papiru, ili Finansijska beleznica) n

Kontinuirano, redovno belezenje!




G

Analiza ostvarenog
| postavljanje novog budzeta

KREIRANJE BELEZENJE ANALIZA
FINANSIJSKOG PLANA PRIHODA I TROSKOVA REALIZACIJE




Do mesecnhog budzeta domacinstva:

Postavite ciljeve | napravite plan otplate dugova

Kreirate budzet - finansijski plan

a) Odredite svoje kategorije prihoda i troSkova
b) Napravite presek sadasnjeg stanja

c) Kreirajte jednostavan budzet-plan

Krenite da belezite i pratite prihode i troskove, unapredujete

ISTE KORAKE JE POTREBNO URADITI ZA FIRMU
DA BISTE KREIRALI BUDZET-PLAN ZA FIRMU
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Ciljevi (FIRMA - BIZNIS)

a) Mesecna zarada-plata za vlasnika od 100,000 dinara

b) Kupovina nove opreme-masine u visini 120,000 dinara za 6
meseci.

Racunica je jednaostavna:
120,000/ 6 5 20,000/dinara viska treba da firma ima mesecno
nakon sto sve troskove platite I isplatite svoju zaradu.




3) Kreiranje budzeta - finansijskog plana FIRME

MESECNI F|NANS|J§K| PLAN
PRESEK KATEGORIJE — FIRMA - BIZNIS - BUDZET ZA
(DO) SADA NAREDNI MESEC Postavljanje targeta, cilja
PRIHODI PR.lHénl | ' (min) PRIHODI prOdaje M I N _ NAJ MANJE
100,000 | Prihodi od prodaje — terapeutska masaza 100,000 . . .,
120,000 | Prihodi od prodaje — relax masaza 140,000 | ¢ Koliko prlhOda ce
80,000 | Prihod od prodaje ulja za masazu 90,000 | FIRMA MIN imati?
300,000 | PRIHODI FIRME UKUPNO 330,000 |
TROSKOVI TROSKOVI (max) TROSKOVI
100,000 | Zarada vlasnika (neto) 100,000
80,000 | zarade zaposlenih i honorarih saradnika (bruto) 80,000 Na $ta i koliko ¢e
30,000 | porezi, doprinosi, takse 30,000 FIRMA MAX - NAJV|éE
30,000 | Zakup lokala, kancelarije itd. 30,000 |  m— troSiti?
12,000 | Rezijski trodkovi, internet, mobilni telefon 12,000 EO erSI I e
15,000 | Nabavka proizvoda, repromaterijala 15,000 MG Zzz2) [plertersnflL
4,000 | Transport - distribucija — postanski troskovi 4,000
6,000 | Marketing, licence 6,000
9,000 | Knjigovoda 9,000
5,000 | Advokatske usluge, konsultanti, kursevi, obuke 5,000
8,000 | Auto, gorivo, putarine, parking 8,000
1,000 | Bankarski trodkovi (odrzavanje, provizije) 1,000
Troskovi ostalo Koliko novca treba da
300,000 | TROSKOVI UKUPNO (FIKSNI | VARIJABILNI) 300,000 | ostane na kraju meseca da
0 | OSTATAK (PRIHODI - TROSKOVI) | -:] G tvarite cilieve FIRME?



Do ostvarenja finansijskih ciljeva:

1. Unapredite odnos prema novcu i finansijama - Otkrijte novCane
blokade, promenite sabotirajuca uverenja

2. Postavite ciljeve - Napravite plan otplate i naplate dugova

3. Kreirajte jednostavan finansijski plan
Krenite da belezite prihode i troSkove

4. Optimizujte (smanjite) troskove
5. Povecajte prihode
6. Stedite i investirajte

7. Automatizujte finansije (i poslovanje)
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Prelomna tacka rentabilnosti po komadu GB
Break Even Point (BEP)

Fiksni troskovi
BEP po komadu =
(Prodajna cena - Varijabilni troSkovi po komadu)

Koliko treba da prodas od odredenog proizvoda / usluge da firma bude na
0, to jest platiS sve fiksne troskove.

PoZeljno je da osnivaCi/ce naprave tu analizu, tako Sto ¢e ukljuciti i svoju
platu u kalkulaciju!




Fiksni troskovi

MESECNI FINANSIJSKI PLAN
PRESEK KATEGORIJE - FIRMA - BIZNIS - BUDZET ZA
(DO) SADA NAREDNI MESEC
PRIHODI PRIHODI (min) PRIHODI
100,000 | Prihodi od prodaje — terapeutska masaza 100,000
120,000 | Prihodi od prodaje — relax masaza 140,000 |
80,000 | Prihod od prodaje ulja za masazu 90,000 |
300,000 | PRIHODI FIRME UKUPNO 330,000 |

TROSKOVI | TROSKOVI (max) TROSKOVI F|ksn| tr0§ kOVl

100,000 | zarada viasnika (neto) 100,000
80,000 | zarade zaposlenih i honorarih saradnika (bruto) 80,000 3 OO . O OO - 1 5 . OO O Z a
30,000 | porezi, doprinosi, takse 30,000 .
30,000 | zakup lokala, kancelarije itd. 30,000 N abaVku pro | ZVOda:
12,000 | Rezijski trodkovi, internet, mobilni telefon 12,000 .
( 15,000 | Nabavka proizvoda, repromaterijala 75,000 | 285 . OOO d I n ar a
4,000 | Transport - distribucija — postanski troskovi 4,000
6,000 | Marketing, licence 6,000
9,000 | Knjigovoda 9,000
5,000 | Advokatske usluge, konsultanti, kursevi, obuke 5,000
8,000 | Auto, gorivo, putarine, parking 8,000
1,000 | Bankarski trodkovi (odrzavanje, provizije) 1,000

TroSkovi ostalo
[ 300,000 | TROSKOVI UKUPNO (FIKSNI | VARIJABILNI)

0 | OSTATAK (PRIHODI - TROSKOVI)
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Prelomna tacka rentabilnosti po komadu GB
Terapeutska masaza

Fiksni troSkovi 285,000 dinara

BEP po kom = = 143 kom
(2000 dinara cena 1 masaze - 0 din varijabilni)

143 terapeutske masaze treba da prodas da platis troskove.
Ako radis 25 dana
6 masaze treba da prodas dnevno




Prelomna tacka rentabilnosti po komadu GB
Ulje za masazu

Fiksni troSkovi 285,000 dinara

BEP po kom = = 475 kom

600din
(1000 dinara prodajnacena 1 ulja - 400 din nabavna cena)

475 ulja treba da prodas da platis troSkove.
Ako radis 25 dana, to je dnevno 19 ulja.




Prelomna tacka rentabilnosti po komadu GB
Freelancer — Casovi jezika

Fiksni troSkovi 100,000 dinara

BEP po kom = = 125 kom

800din
(800 dinara 1 Casa - 0 din nabavna cena)

125 Casova treba da odrziS da platis troskove.
Ako radis 20 dana, to je dnevno 6-7 Casova.




VREDNOST

Moguénosti za smanjenje troSkova i poveéanje prihoda GB
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